SESSION 2019

BACCALAUREAT PROFESSIONNEL

EPREUVE ORALE SPECIFIQUE — ESPAGNOL
DNL TERTIAIRE
Spécialité : ARCU

SECTION EUROPEENNE
DUREE DE L'EPREUVE : 20 minutes

La calculatrice et le dictionnaire ne sont pas auto risés.

PINATAR ARENA
OFERTA SECTOR INMOBILIARIO

Tarea

Trabajas en atencién al publico en Pinatar Arena. Un cliente piensa en comprar un piso en la
costa.

» Presenta las ventajas de vivir en la Costa Blanca y en la Costa Célida.

* Si el cliente no esta totalmente convencido para comprar, utiliza argumentos del
documento para persuadirle.

Vocabulario:

El asesoramiento : le conseil
Las dudas : les doutes
La postventa : l'apres-vente
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PINATAR ARENA

Buscando satisfacer las necesidades de todos nuestros clientes nacionales e
internacionales, en lo relativo al sector turistico residencial PINATAR ARENA ha
decidido ampliar su oferta de servicios profesionales, concretamente aquellos
vinculados directamente con el sector inmobiliario y de ocio vacacional.
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PINATAR ARENA REAL ESTATE es el resultado de la fusiéon de PINATAR ARENA vy
READY4SPAIN, empresa lider en el sector turistico residencial e mmoblllarlo, qu n
mas de 25 afios de experiencia profesional de sus socios fundadores, ha comercial
mds de 15.000 viviendas a lo largo de toda |la costa mediterrdnea.

UN NUEVO CONCEPTO EN EL SECTOR INMOBILIARIO

- Un SERVICIO COMPLETO Y SEGURO: que permite beneficiarte de un apoyo
completo para resolver cualquiera de tus dudas, acompafiando y asesorando
en cada fase desde la compra hasta la postventa: guia para |la compra de una
vivienda, consejos legales, gestién de contratos de electricidad y agua, etc...

- Una EXPERIENCIA DE VIDA: Queremos ofﬁg&ﬁu mas que una vivienda, una
experiencia vital.

- Nuestro OBJETIVO PRINCIPAL es la satisfaccién total de nuestros clientes.

Escuchamos con atencién sus gustos y preferencias para saber con precision la
experiencia que desean vivir,

NUESTROS SERCICIOS INCLUYEN:

ASESORAMIENTO POSTVENTA

durante todo el proces Servicio integral

de compra




